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Foaia de parcurs pentru internationalizarea afacerii tale
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Alege tara ta de extindere

* Analizeaza care este cererea pentru produsele si serviciile
tale

+ Verifica reglementarile locale care ar putea afecta afacerea ta
+ Conditiile de impozitare

+ Licentiere si certificare

Efectueaza analiza pietei
* Analiza PORTER 5

* Analiza PESTEL
* Analiza SWOT

Planifica lansarea pe piata

Studiaza baza informativa locala
Creaza o alianta strategica cu una din companiile locale

Planifica lansarea pe piata

* Analizeaza nevoille publicul tau tinta
+ Ajusteaza produsele si serviciile
+ Evalueaza concurenta

Date cu privire la pozitia geografica
Date despre comportament
Datele demografice

Datele psihologice
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Efectueaza analiza optiunilor privind lantul de

aprovizionare si lantul valoric

+ Acorda atentie importului / exportului, contractelor de

franchising, licente si alte reglementari

+ Dispui de sisteme pentru a gestiona toate elementele
lantului de aprovizionare?

+ Cum vei obtine resursele necesare pentru setarea afacerii in
noua ta locatie?

« Cum corelezi cheltuielile curente cu bugetul si fluxul de nu-

merar?

Un expert in afaceri internationale te poate ajuta sa determini momentul
oportun pentru internationalizarea afacerii tale.



