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Pozitionare pe piatd la nivel macroeconomic

Amenintarea
Jucatorilor Noi
Amenintarea Jucatorilor noi: Puterea de negociere a
Timpul si costul de intrare Furnizorilor:

Cunostinte de specialitate -Numarul furnizorilor
Economii de scars -Marimea furnizorilor

. -Unicitatea serviciilor
Avantaje de cost

: . -Abilitatea de a inlocui
Protectia tehnologiei _Costul de inlocuire
Bariere la intrarea pe piata

OO, Rivalitatea g e
Intre Negocierea Clientilor

jucatori '

Rivalitatea intre jucatori: Puterea de negociere a
-Numarul jucatorilor Clientilor:

-Diferenta calitativa -Numarul clientilor

-Alte diferente -Marimea fiecarei comenzi
-Schimbul costurilor -Diferenta dintre competitor
-Loialitatea clientilor -Sensibilitatea preturilor
-Costul iesirii pe piata -Posibilitatea inlocuirii
Amenintarea produselor Amenintarea -Costul de nlocuire

substituit: Prod :
-Externalizarea serviciilor roduselor

-Costul de inlocuire Substitut




