[bookmark: _Hlk43974879]Când să aplici fiecare stil de negociere 
Există multe stiluri diferite pe care le poți adopta atunci când abordezi negocierile. Ce stil alegi este un aspect important atunci când cealaltă parte folosește un stil diferit de al tău. Iată câteva sfaturi cu privire la momentul în care se folosește un anumit stil de negociere.
Evită
· Când ai de-a face cu probleme triviale.
· Când nu există nicio șansă de a satisface nevoile.
· Când ai nevoie de timp pentru a te calma.
Acomodează
· Când simți că trebuie să afli mai multe.
· Când problema nu este importantă pentru tine.
· Când dorești să păstrezi relația.
Mergi la compromis
· Când obiectivele sunt moderat importante.
· Când are sens ca și un pas temporar.
· Când timpul dictează că ai nevoie de un rezultat rapid.
Colaborează
· Pentru a combina interese.
· Când ambele interese sunt prea importante pentru a merge la compromis în situații de parteneriat.
Concurează
· Când acțiunea decisivă este vitală.
· [bookmark: _GoBack]Pentru a te proteja împotriva dominării de către ceilalți.
