Managementul contractelor
Managementul contractelor devine o sarcină dificilă atunci când numărul contractelor începe să crească și afacerea nu dispune de un software pentru managementul contractelor (SMC) pentru administrarea eficientă a acestora. Cel puțin, ar trebui să ai la îndemână o listă a contractelor cu o scurtă descriere a termenilor cheie pentru a putea fi consultate cu ușurință. E nevoie să actualizezi acest document în mod regulat, pentru a fi la curent în cazul în care e nevoie de intervenție. 
[bookmark: _GoBack]Deși tipul contractului ar putea varia în funcție de furnizori sau clienți, încearcă să menții consecvența termenilor contractuali atunci când e posibil. Acest lucru va facilita administrarea contractelor, inclusiv procesele de notificare și rezoluțiune. Anumiți clienți sau furnizori vor încerca să impună proprii termeni și condiții, având o putere de negociere mai mare. Ar trebui să revizui cu atenție acești termeni pentru a înțelege întregul domeniul de aplicare a obligațiilor tale și a drepturilor celorlalte părți.
Încearcă să eviți conflictele cu terții cu privire la ceea ce ai convenit în contractele tale. În toate cazurile, încearcă să respecți ceea ce a fost convenit în contracte și să le modifici pentru a reflecta orice abateri de la termenii contractuali și ceea ce se poate întâmpla în practică. Tabelul și exemplele de mai jos te pot ajuta să te organizezi și să îți administrezi mai bine contractele.
	
Numărul contractului
	Tipul contractului și partea
	Este contractul unul relațional?*
	Durata
	Data încetării
	Prelungire automată
	Termeni de livrare
	Comanda minimă
	Neexecutare esențială
	Notificare cu privire la neexecutare
	Cerința asigurării
	Clauze diverse

	1
	Furnizor

[Parte]
	Da
	2 ani
	31 august 2021
	Da, cu excepția notificării prealabile către cealaltă parte de către una din părți cel puțin 60 de zile în avans.
	30 de zile de la plasarea comenzii a ordinului de cumpărare. 
	Da, 20 kg pe lună.
	(1) Probleme ce țin de calitate.

(2) Timp.
	În formă scrisă, livrată personal în termen de 5 zile de la neexecutarea contractului.
	Da, asigurarea de răspundere civila a producătorului.
	(1) Impedimentul în afara controlului

(2) Aplicabilitatea legii naționale

(3) Instanțele de judecată naționale, în caz de conflict, sub rezerva medierii în prealabil. 


	2
	Client
[Parte]
	Nu
	2 ani
	30 noiembrie 2021
	Nu, clientul poate prelungi prin expedierea notificării cu 30 de zile în prealabil.
	15 zile de la plasarea comenzii de cumpărare.
	Nu.
	(1) Probleme ce țin de calitate.

(2) Timp.
	Prin email către denumire@client.com
și/sau înmânate personal în termen de 5 zile de la încălcarea contractului.
	Da, asigurarea de răspundere civila a producătorului.
	(1) Impedimentul în afara controlului

(2) Aplicabilitatea legii naționale

(3 Instanțele de judecată naționale, în caz de conflict, sub rezerva medierii în prealabil.





* Un contract relațional, cum ar fi contractul de furnizare pe termen lung sau contractul de distribuție, este un contract  în care părțile au, de regulă, o relație comercială pe termen mai lung și între care poate exista un grad substanțial de angajament și cooperare. Contractele relaționale pot fi interpretate mai larg decât termenii stricți ai contractului, iar instanțele de judecată pot acorda o importanță mai mare scopului general al contractului. 
