Lista de verificare pentru lanțul de aprovizionare 
Iată câțiva pași pentru a pregăti lanțul de aprovizionare pentru inovare: 
☐ Dezvoltă tehnologia pentru a susține abilitățile noi:
[bookmark: _Hlk60930926]Pentru ca un model de afaceri să fie complet integrat cu rețelele de aprovizionare, e nevoie să institui tehnologia și de abilități analitice. Niște exemple includ blockchain-ul, capacitatea de a construi și implementa modele prescriptive. Spre exemplu, tehnologia de blockchain poate fi utilizată pentru prognozarea cererii în afaceri, deoarece poate valorifica date din diverse surse, nu doar date de afaceri interne. 
☐ Utilizează parteneriatele mai eficient 
Concentrează-te pe ceea la ce te pricepi. Folosește parteneriatele în domenii din afara competențelor tale de bază. 
☐ Întrebă-ți clienții 
O afacere orientată spre client nu așteaptă clienții să-și dezvăluie preferințele. Aceasta abordează direct consumatorii pentru a înțelege cum să îi delecteze.
☐ Extinde vizibilitatea lanțului de aprovizionare
Pentru a construi o rețea de aprovizionare, trebuie să ții cont nu doar de lanțul tale de aprovizionare, dar și de cele ale furnizorilor tăi. Adesea acest lucru necesită planificarea avansată și poziționare strategică. 
[bookmark: _Hlk60930977]☐ Redefinește măsurarea ROI (randamentul investiției) 
[bookmark: _GoBack]Având în vedere că multe dintre aceste schimbări sunt legate de menținerea relevanței și a viabilității în viitor, companiile trebuie să dezvolte toleranță față de plasarea unor pariuri strategice sau pentru punerea deoparte a riscurilor. Aceasta presupune că focusarea exclusivă asupra ROI (rentabilitatea investiției) a unei inițiative, drept indicator al succesului, poate deveni mai puțin relevantă decât anterior. Încercarea unei inițiative, eșecul în termeni monetari, dar totodată învățarea din eșec, poate fi oricum utilă pentru afacerea ta.
